
ビジネスをむすぶヒントがここにある！

取引拡大・人脈づくり
ガイドブック

商談会

交流会

研修

大手企業の
購買キーパーソンと
つながる！

多くの経営者と
知り合いになれる！

ビジネスの
常識＆ノウハウが
わかる！
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東
京
商
工
会
議
所
の
商
談
会
は
、
大
規
模

な
も
の
が
年
4
回
、
小
規
模
な
も
の
で
年
5

〜
6
回
開
催
さ
れ
ま
す（
裏
表
紙
の
カ
テ
ゴ
リ

分
類
参
照
）。
1
社
と
の
商
談
は
25
分
間
隔
で

区
切
り
ま
す
。
参
加
申
込
か
ら
商
談
会
終
了

ま
で
の
流
れ
は
下
図
の
通
り
で
す
が
、
そ
の

中
か
ら
大
切
な
ポ
イ
ン
ト
を
3
つ
紹
介
し
ま

し
ょ
う
。

1
つ
目
は
エ
ン
ト
リ
ー
シ
ー
ト
の
書
き
方
。

読
み
や
す
さ
に
配
慮
し
な
が
ら
、
記
入
欄
は

す
べ
て
埋
め
て
く
だ
さ
い
。
製
造
工
程
な
ど

は
、
図
式
化
し
て
記
載
す
る
と
、
よ
り
伝
わ

り
や
す
く
な
り
ま
す
。
こ
こ
が
空
欄
の
企
業

も
多
い
の
で
す
が
、
そ
れ
は「
製
造
工
程
も

見
せ
ら
れ
な
い
企
業
」と
言
っ
て
い
る
よ
う

な
も
の
で
す
。

2
つ
目
は
、商
材
の
ア
ピ
ー
ル
は
10
分
程

度
に
収
め
、残
り
を
バ
イ
ヤ
ー
の
情
報
収
集

に
使
う
こ
と
。
そ
の
た
め
、
商
談
に
臨
む
際

に
は
、
商
品
の
魅
力
を
端
的
に
伝
え
る
資
料

づ
く
り
を
し
て
く
だ
さ
い
。
商
材
を
持
参
し

た
り
、
食
品
な
ら
味
見
し
て
も
ら
っ
た
り
す

る
の
も
有
効
で
す
。

3
つ
目
は
ア
フ
タ
ー
フ
ォ
ロ
ー
。
追
加
資

料
の
提
出
を
求
め
ら
れ
れ
ば
、
商
談
会
後
す

ぐ
に
送
る
な
ど
、
当
た
り
前
の
ビ
ジ
ネ
ス
マ

ナ
ー
が
意
外
と
大
事
で
す
。
そ
れ
が
で
き
ず
、

せ
っ
か
く
の
機
会
を
生
か
せ
な
か
っ
た
り
、

次
に
進
め
な
か
っ
た
り
す
る
サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー

が
と
て
も
多
い
印
象
で
す
。

こ
れ
ら
3
点
を
踏
ま
え
て
、
皆
さ
ま
に
積

極
的
に
ご
応
募
い
た
だ
け
れ
ば
幸
い
で
す
。

れ
は
、
バ
イ
ヤ
ー
を
知
ろ
う
と
し

て
い
る
こ
と

―
事
前
に
実
店

舗
を
見
て
お
く
と
か
、
バ
イ
ヤ
ー

が
何
を
求
め
て
い
る
か
を
し
っ
か

り
聞
く
と
か
。
何
百
件
も
取
引
を

抱
え
る
バ
イ
ヤ
ー
に
ア
ピ
ー
ル
し

た
け
れ
ば
、
商
談
中
は
自
社
製
品

の
売
り
込
み
に
執
着
し
す
ぎ
ず
、

「
最
適
の
商
材
を
ご
提
供
し
た
い

の
で
、
も
っ
と
話
を
聞
か
せ
て
ほ

し
い
」と
、
バ
イ
ヤ
ー
か
ら
学
ぶ

姿
勢
を
見
せ
る
こ
と
で
す
。

ま
た
、
商
談
会
に
工
場
の
様
子

を
撮
影
し
た
写
真
や
動
画
を
持
っ

て
行
く
の
も
効
果
的
で
す
。
持
参

さ
れ
た
試
作
品
の
み
で
採
用
の
可

否
を
判
断
す
る
こ
と
は
で
き
ま
せ

ん
。
品
質
管
理
や
生
産
管
理
の
体

制
も
、
バ
イ
ヤ
ー
と
し
て
は
非
常

に
気
に
な
る
と
こ
ろ
で
す
。
自
社

の
管
理
体
制
を
積
極
的
に
ア
ピ
ー

ル
し
て
く
だ
さ
い
。

も
ち
ろ
ん
、
し
っ
か
り
清
掃
を

し
て
い
て
、
従
業
員
の
働
き
ぶ
り

な
ん
か
が
よ
く
伝
わ
る
も
の
を
用

意
し
て
く
だ
さ
い
ね（
笑
）。

中
小
企
業
は
、
商
談
会
に
積
極

的
に
参
加
す
べ
き
で
す
。
新
規
取

引
先
開
拓
の
労
力
を
考
え
れ
ば
、

テ
レ
ア
ポ
や
飛
び
込
み
を
せ
ず
に
、

コ
ネ
が
な
い
大
手
百
貨
店
な
ど
と

つ
な
が
る
チ
ャ
ン
ス
が
あ
る
の
で
、

極
め
て
効
率
的
な
場
と
い
え
ま
す
。

一
般
に
、
顧
客
対
応
な
ど
緊
急

度
の
高
い
案
件
に
経
営
資
源
を
費

や
す
企
業
が
多
い
も
の
で
す
。
一

方
、
重
要
性
は
認
識
し
て
い
る
も

の
の
、
な
か
な
か
取
り
組
む
こ
と

が
で
き
な
い
新
規
取
引
先
開
拓
は
、

時
間
が
か
か
る
こ
と
も
あ
り
、
後

回
し
に
し
が
ち
で
す
。
だ
か
ら
こ

そ
、
確
実
に
相
手
と
話
が
で
き
る

商
談
会
を
う
ま
く
使
う
べ
き
な
ん

で
す
。
正
直
、
商
談
会
の
場
で
成

約
す
る
こ
と
は
稀
で
す
か
ら
、
サ

プ
ラ
イ
ヤ
ー
と
し
て
は
、「
商
談

会
後
に
再
度
会
っ
て
も
ら
う
こ

と
」が
ミ
ッ
シ
ョ
ン
に
な
り
ま
す
。

私
は
か
つ
て
バ
イ
ヤ
ー
を
し
て

い
ま
し
た
が
、「
ま
た
会
い
た
い
」

と
思
え
る
サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー
に
は
共

通
す
る
特
徴
が
あ
り
ま
し
た
。
そ

Hint 1
商談会

■ 申込から当日までの主な流れ

参加企業（サプライヤー）募集開始
応募企業へエントリーシート送付〈開催90日前〉

申込締切・エントリーシート締切〈開催45日前〉

バイヤーによる選考、抽選結果の連絡〈開催25日前〉

請求書発送〈開催20日前〉

参加費入金締切〈開催7日前〉

参加票（持参用）をメール送信〈開催3日前〉

商談会当日（来場）

PR商材（商品カタログ等）を準備しておきましょう！

大
手
百
貨
店
の
バ
イ
ヤ
ー
か
ら

「
次
の
ア
ポ
」を
取
る
マ
ル
秘
テ
ク
ニ
ッ
ク

エ
ン
ト
リ
ー
時
に
勝
負
ア
リ
!?

取
引
拡
大
3
つ
の
ポ
イ
ン
ト

中
小
企
業
診
断
士

坂
口 
到 
氏

1

2

3

4

5

6

7

ここをcheck!!

事前に店舗訪問を行い、
バイヤー情報（商品構成や価格帯等）を集めましょう！

■ 開催日当日の主な流れ

■ 開催スケジュール

受付（参加票の提示）

「開始」アナウンスがあるまで「待機席」にて場内待機

アナウンスに従い商談席に移動

バイヤーとの商談開始〈商談約25分〉

「終了」アナウンスにて商談終了

● ザ・商談！し・ご・と発掘市 .............年2回（10月頃、3月頃）
● ビジネスマッチング@FTJ ..............年1回（2月頃）
● 東京トラベルマート .........................年1回（7月頃）
● 個別商談会「東商バイヤーズミーティング」
　   ..........................................................年6回程度

※裏表紙のカテゴリ分類をご参照ください。
※イベント名・開催スケジュールは2018年度実績に基づきます。

商談会のお問い合わせは　▶ビジネス交流センター（TEL03-3283-7804）まで
取引拡大のお問い合わせは▶中小企業相談センター（TEL03-3283-7700）まで

イベント終了

アンケートを受付に 
提出

「待機席」へ移動し、 
場内待機。❸～❺へ。

（※次の商談がない場合） （※次の商談がある場合）

限られた商談時間（約25分）のうち3分の1で商品説明、
3分の2でバイヤーの話を聞きましょう！

1

2

3

4

5

6

7

ここをcheck!!

バイヤーは多くのサプライヤーと接しています。商談会後は、
メールなどで即連絡をとり、しっかり事後フォローを！

6

東商の商談会とは

坂口 到氏
profile
住友商事株式会社、株式
会社フォーシーズでの米
国内における新規事業の
立ち上げを経て2008年に
独立。東京商工会議所中
小企業活力向上事業コー
ディネーター。
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東
京
商
工
会
議
所
で
は
、
情
報
交
換
、
人

脈
づ
く
り
、
業
務
提
携
な
ど
、
さ
ま
ざ
ま
な

目
的
に
合
わ
せ
た
交
流
会
を
開
催
し
て
い
ま

す
。
例
え
ば
、「
東
商
ビ
ジ
ネ
ス
交
流
プ
ラ

ザ
」は
業
種
を
限
定
し
な
い
た
め
、
幅
広
い

人
脈
づ
く
り
が
で
き
ま
す
。
対
照
的
に「
ス

ペ
シ
ャ
リ
ス
ト
交
流
会
」は
、
士
業
の
方
に

限
定
し
、
業
務
提
携
を
目
的
と
し
て
い
ま
す
。

ほ
か
に
も
23
区
の
各
支
部
で
、
立
食
パ
ー

テ
ィ
形
式
の
交
流
会
や
、
ス
ポ
ー
ツ
を
し
な

が
ら
の
交
流
会
な
ど
、
参
加
者
同
士
の
つ
な

が
り
を
深
め
る
仕
掛
け
が
用
意
さ
れ
た
、
特

徴
的
な
会
が
開
か
れ
て
い
ま
す（
自
分
に
合
っ

た
交
流
会
が
わ
か
ら
な
い
時
は
、
裏
表
紙
の
カ
テ
ゴ

リ
分
類
を
ご
参
照
く
だ
さ
い
）。

ま
た
、
交
流
会
に
は
、
会
員
限
定
の
も
の

と
、
非
会
員
の
参
加
も
可
能
な
も
の
が
あ
り

ま
す
。
会
員
3
年
目
ま
で
の
企
業
・
個
人
に

参
加
資
格
が
あ
る「
東
商
Ｂ
ｉ
ｚ
レ
シ
ピ
」

は
、
参
加
者
同
士
の
交
流
の
ほ
か
、
東
京
商

工
会
議
所
の
サ
ー
ビ
ス
紹
介
な
ど
も
あ
わ
せ

て
行
う
の
で
、
入
会
し
た
ら
ぜ
ひ
参
加
し
て

い
た
だ
き
た
い
交
流
会
で
す
。

全
体
の
流
れ
は
、
下
図
の
通
り
。
自
社
Ｐ

Ｒ
で
は
各
社
30
秒
ま
た
は
１
分
の
持
ち
時
間

が
あ
り
ま
す
。
何
の
準
備
も
せ
ず
に
話
す
の

は
難
し
い
の
で
、
あ
ら
か
じ
め
話
す
こ
と
を

決
め
て
お
く
と
い
い
で
し
ょ
う
。
特
に
、
最

大
生
産
数
や
取
引
先
の
規
模
感
な
ど
、具
体

的
な
話
が
あ
る
と
親
切
で
す
。
新
し
い
つ
な

が
り
を
生
み
出
す
交
流
会
。
皆
様
の
ご
参
加

を
お
待
ち
し
て
お
り
ま
す
。

の
に
な
り
ま
す
。

で
は
、
ど
ん
な
人
と
名
刺
交
換

を
す
れ
ば
い
い
の
で
し
ょ
う
か
。

交
流
会
の
多
く
は
、
冒
頭
に
自
己

紹
介
の
時
間
を
設
け
て
い
ま
す
。

話
を
聞
き
な
が
ら
、
つ
な
が
り
た

い
相
手
を
リ
ス
ト
ア
ッ
プ
し
、
自

由
時
間
に
な
っ
た
ら
積
極
的
に
話

し
か
け
ま
し
ょ
う
。
ま
た
、
自
己

紹
介
を
す
る
時
は「
あ
れ
で
き
ま

す
、
こ
れ
で
き
ま
す
」で
は
な
く
、

「
お
知
り
合
い
に
○
○
に
お
困
り

の
方
は
い
ま
せ
ん
か
？
」と
問
い

か
け
る
と
効
果
的
。
押
し
付
け
が

ま
し
く
な
い
自
己
紹
介
ほ
ど
、
相

手
の
心
に
残
る
も
の
で
す
。

名
刺
は
顔
写
真
入
り
の
も
の
が

望
ま
し
い
で
す
。
大
勢
の
参
加
者

の
中
で
、
忘
れ
ら
れ
な
い
こ
と
が

大
切
で
す
か
ら
ね
。

顧
客
と
接
す
る
機
会
の
少
な
い

間
接
部
門
の
人
が
参
加
す
る
の
も

お
す
す
め
で
す
よ
。
ぜ
ひ
、「
そ
の

場
の
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
を
楽

し
め
れ
ば
成
功
」と
い
う
気
持
ち

で
参
加
し
て
く
だ
さ
い
。

「
交
流
会
で
は
一
人
で
も
多
く

の
見
込
顧
客
を
見
つ
け
て
、
自
社

製
品
を
し
っ
か
り
Ｐ
Ｒ
し
よ
う
」

そ
う
思
っ
て
い
る
方
は
い
ま
せ

ん
か
？　

残
念
な
が
ら
、
そ
の
発

想
で
交
流
会
に
臨
ん
で
も
、
成
果

は
ほ
と
ん
ど
得
ら
れ
な
い
で
し
ょ

う
。
そ
も
そ
も
、
あ
な
た
な
ら
そ

う
い
っ
た
売
り
込
み
を
相
手
に
し

ま
す
か
？

　

交
流
会
の
最
大
の
メ
リ
ッ
ト
は
、

緩
や
か
な
人
脈
形
成
が
で
き
る

こ
と
で
す
。
無
理
し
て
取
引
先
を

増
や
そ
う
と
せ
ず
、「
何
か
あ
っ

た
ら
気
軽
に
相
談
で
き
る
パ
ー
ト

ナ
ー
を
見
つ
け
よ
う
」と
い
う
気

持
ち
で
参
加
す
れ
ば
よ
い
の
で
す
。

名
刺
交
換
し
た
相
手
と
は
、
そ
の

後
も
適
度
に
連
絡
を
取
り
合
い
、

機
会
が
あ
れ
ば
お
互
い
の
商
品
や

サ
ー
ビ
ス
を
紹
介
し
た
り
、
相
手

に
マ
ッ
チ
ン
グ
し
そ
う
な
取
引
先

を
交
え
て
食
事
し
た
り
で
き
る

と
理
想
的
で
す
。
つ
ま
り
交
流
会

の
参
加
目
的
は
、
短
期
的
な
売
上

ア
ッ
プ
で
は
な
く
、
長
期
的
な
も

Hint 2
交流会

■ 申込から当日までの主な流れ

参加企業募集開始〈開催60日前〉

申込締切〈開催35日前〉

申込多数の場合は抽選の上、 
結果を連絡〈開催20日前〉

請求書発送〈開催20日前〉

参加費入金締切〈開催10日前〉

参加票（持参用）をメール送信〈開催3日前〉

交流会当日（来場）

参加したい交流会を選びましょう！
（裏表紙のカテゴリ分類で内容をチェック！）

目
指
す
の
は〝
顧
客
探
し
〞で
は
な
く

仕
事
の
相
談
が
で
き
る〝
パ
ー
ト
ナ
ー
探
し
〞

豊
富
な
メ
ニ
ュ
ー
で
仕
事
も

プ
ラ
イ
ベ
ー
ト
も
大
充
実
！ 中

小
企
業
診
断
士

川
﨑 

悟 

氏

1

2

3

4

5

6

7

ここをcheck!!

当日の「自社PR」の準備をしておきましょう！

■ 開催日当日の主な流れ

■ 開催スケジュール

受付（参加票の提示）

（「パンフレットコーナー」へ自社PR用パンフレットを設置）

当日の進行方法等オリエンテーション〈5分〉

企業概要や商品PR等、 
自社紹介〈1社あたり30秒または1分〉

自由交流・名刺交換会　開始〈60分程度〉

自由交流・名刺交換会　終了後、アンケートを受付に提出

イベント終了

● 東商ビジネス交流プラザ .................隔月
● 東商Bizレシピ ...................................隔月
● 東商メンバーズリンク .....................年2回（7月頃、12月頃）
● テーマ別ビジネス交流会 .................年10回程度
● スペシャリスト交流会 .....................年3回程度
● スペシャリスト＋ .............................年2回程度

自社紹介カタログを持参しましょう！
「自社PR」では、業務内容や強みを分かりやすくアピール！

1

2

3

4

5

6

ここをcheck!!

「自由交流」では、積極的な名刺交換を！　
終了後は電話やメール等事後アプローチを忘れずに！

川﨑 悟氏
profile
川﨑経営コンサルティン
グオフィス代表。水処理
機器の営業時代、新規開
拓のみで3億円超を売り
上げた実績をもつ。東京
商工会議所地域連携コー
ディネーター。

※自社PR用パンフレットをご用意の場合

交流会のお問い合わせは▶ビジネス交流センター（TEL03-3283-7804）まで

東商の交流会とは

※裏表紙のカテゴリ分類をご参照ください。
※イベント名・開催スケジュールは2018年度実績に基づきます。
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そ
こ
で
、
社
外
で
職
業
訓
練
を

す
る
Ｏ
ｆ
ｆ 

Ｊ
Ｔ（
O
f
f 

t
h
e 

J
o
b 

T
r
a
i
n
i
n
g
）を
取
り
入

れ
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。
そ
の
一

つ
と
し
て
効
果
的
な
の
が
研
修
と

い
う
わ
け
で
す
。

東
商
が
主
催
す
る
研
修
会
で
は
、

一
流
の
講
師
陣
に
よ
る
普
遍
性
の

高
い
知
識
や
技
能
を
学
ぶ
こ
と
が

で
き
ま
す
。
ビ
ジ
ネ
ス
の
原
理
原

則
を
知
る
こ
と
で「
自
社
流
」か

ら
脱
却
し
、
広
い
視
野
で
会
社
を

引
っ
張
っ
て
い
け
る
人
材
に
な
れ

る
の
で
す
。

あ
な
た
が
経
営
者
な
ら
、
若
手

を
研
修
会
に
送
り
出
す
時
に
、
ぜ

ひ
モ
チ
ベ
ー
シ
ョ
ン
を
与
え
て
く

だ
さ
い
。「
研
修
会
で
3
つ
の
こ

と
を
学
ん
で
ほ
し
い
」な
ど
、
具

体
的
に
ミ
ッ
シ
ョ
ン
を
伝
え
る
だ

け
で
、
吸
収
力
が
大
き
く
変
わ
り

ま
す
よ
。

数
年
後
、
そ
の
社
員
が「
自
分

が
成
長
で
き
た
の
は
、
あ
の
研
修

が
き
っ
か
け
だ
っ
た
」と
思
え
れ

ば
大
成
功
で
す
。

研
修
会
は
、
社
員
の
意
識
・
行

動
を
変
え
る
最
善
の
一
手
。
こ
こ

で
は
、
研
修
会
の
意
義
と
、
効
果

を
高
め
る
た
め
会
社
に
で
き
る
こ

と
を
お
教
え
し
ま
し
ょ
う
。

そ
も
そ
も「
研
修
会
に
参
加
し

な
く
て
も
私
は
仕
事
が
で
き
て
い

る
し
、
社
内
の
教
育
制
度
も
整
っ

て
い
る
」と
考
え
て
い
る
人
は
多

く
い
ま
す
。
実
際
、
多
く
の
企
業

で
Ｏ
Ｊ
Ｔ（
O
n 

t
h
e 

J
o
b 

T
r
a
i
n
i
n
g
）、
つ
ま
り
日
々
の

業
務
を
こ
な
し
な
が
ら
の
職
業
訓

練
が
行
わ
れ
て
い
ま
す
。
し
か
し

「
自
社
流
」ほ
ど
危
う
い
も
の
は
あ

り
ま
せ
ん
。
た
と
え
ば
、
代
「々
ア

ポ
な
し
営
業
の
達
人
」を
輩
出
す

る
部
署
が
あ
っ
た
と
し
ま
す
。
か

つ
て
は
そ
れ
で
通
用
し
た
か
も

し
れ
ま
せ
ん
が
、
生
産
性
向
上
が

叫
ば
れ
、
多
く
の
経
営
者
が
分
刻

み
の
ス
ケ
ジ
ュ
ー
ル
を
組
む
い
ま
、

ア
ポ
な
し
の
訪
問
は
嫌
が
ら
れ
る

だ
け
。
Ｏ
Ｊ
Ｔ
に
頼
っ
て
い
る
と
、

こ
う
し
た「
世
間
と
の
ズ
レ
」に

案
外
、
気
づ
か
な
い
も
の
で
す
。

消
費
者
の
安
全
を
守
る
製
造
物

責
任
法（
Ｐ
Ｌ
法
）で
は
、
製
品
や

サ
ー
ビ
ス
の
欠
陥
に
よ
っ
て
消
費

者
が
負
傷
し
た
り
、
財
産
損
害
を

生
じ
た
り
し
た
際
に
、
企
業
側
が

賠
償
責
任
を
負
う
こ
と
を
定
め
て

い
ま
す
。
こ
の
リ
ス
ク
に
対
応
す

る
の
が
、
生
産
物
賠
償
責
任
保
険

（
Ｐ
Ｌ
保
険
）で
す
。

賠
償
責
任
は
製
造
元
、
販
売
元

の
両
方
が
負
わ
さ
れ
る
可
能
性

が
あ
り
ま
す
。
商
社
や
販
売
店
は

「
サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー
が
Ｐ
Ｌ
保
険
に

入
っ
て
い
る
か
」を
気
に
す
る
も

の
で
す
。
そ
の
一
方
で「
加
入
す

る
の
が
常
識
」と
い
う
風
潮
も
あ

る
た
め
、
交
渉
の
途
中
段
階
で
あ

え
て
確
認
し
な
い
こ
と
も
あ
り
ま

す
。
そ
の
ま
ま
話
が
進
み
、
成
約

直
前
に
な
っ
て
Ｐ
Ｌ
保
険
に
加
入

し
て
い
な
い
こ
と
が
判
明
し
、
あ

わ
て
て
加
入
手
続
き
を
し
た
り
、

時
に
は
破
談
に
な
っ
た
り
す
る

ケ
ー
ス
も
見
ら
れ
ま
す
。

こ
の
よ
う
な
す
れ
違
い
が
起
こ

ら
な
い
よ
う
、
東
商
の
商
談
会（
2

〜
3
ペ
ー
ジ
参
照
）の
エ
ン
ト
リ
ー

シ
ー
ト
で
は
、
品
質
管
理
情
報
に

関
す
る
項
目
で
、「
Ｐ
Ｌ
保
険
の

加
入
状
況
な
ど
」を
問
い
か
け
て

い
ま
す（
図
表
①
参
照
）。

さ
ら
に
品
質
管
理
情
報
欄
に
は
、

「
衛
生
管
理
へ
の
取
組
」と
い
う

項
目
も
あ
り
ま
す
。
商
談
会
で
は

工
場
等
現
場
を
見
て
も
ら
う
こ
と

が
で
き
な
い
の
で
、
し
っ
か
り
と

記
入
し
安
心
感
を
与
え
る
こ
と
が
、

成
約
へ
の
第
一
歩
と
な
り
ま
す
。

コ
コ
が
お
す
す
め
！

東
商
の
団
体
Ｐ
Ｌ
保
険

「
商
談
会
に
出
た
い
の
に
、
ま

だ
Ｐ
Ｌ
保
険
に
入
っ
て
い
な

い
！
」と
い
う
方
は
、
ぜ
ひ
こ
の

機
会
に
加
入
さ
れ
る
こ
と
を
お
す

す
め
し
ま
す
。

東
商
の
団
体
Ｐ
Ｌ
保
険
は
、中

小
企
業
の
会
員
向
け
に
設
計
さ
れ

た
保
険
で
、団
体
契
約
に
よ
り
一

般
の
保
険
料
よ
り
安
い
保
険
料
で

加
入
す
る
こ
と
が
で
き
ま
す
。

さ
ら
に
、
不
良
品
回
収
の
リ
ス

ク
へ
の
対
応
を
手
厚
く
す
る「
リ

コ
ー
ル
費
用
補
償
特
約
」も
大
き

な
特
長
と
な
っ
て
い
ま
す
。
中
小

企
業
の
経
営
で
は
、
リ
コ
ー
ル
に

対
し
て
費
用
面
で
の
リ
ス
ク
ヘ
ッ

ジ
へ
の
対
応
が
取
れ
て
お
ら
ず
、

い
ざ
回
収
事
案
が
発
生
し
た
際
に
、

初
動
が
遅
れ
て
賠
償
額
が
大
き
く

な
る
こ
と
も
想
定
さ
れ
ま
す
。
こ

の
特
約
で
は
、
被
害
拡
大
を
防
ぐ

リ
コ
ー
ル
の
告
知
、
回
収
生
産
物

の
修
理
費
用
や
代
替
品
の
費
用
、

そ
れ
に
関
わ
る
人
件
費
や
通
信
費

な
ど
、
11
の
項
目
で
補
償
を
受
け

る
こ
と
が
で
き
ま
す
。

過
去
、
法
律
上
の
賠
償
責
任
が

発
生
し
た
主
な
訴
訟
例
・
事
故
例

は
図
表
②
に
ま
と
め
た
通
り
で
す
。

こ
れ
ら
の
事
態
は
い
ず
れ
も
、
思

い
も
よ
ら
な
い
場
面
で
発
生
し
て

い
ま
す
。

「
万
が
一
」に
備
え
取
引
先
に
安

心
感
を
与
え
る
こ
と
が
、交
渉
を

仕
上
げ
る
基
本
の
キ
。
Ｐ
Ｌ
保
険

で
自
社
の
品
質
管
理
体
制
を
、さ

ら
に
強
固
な
も
の
に
し
ま
し
ょ
う
。

Hint 3
研修

万
能
の
ビ
ジ
ネ
ス
ス
キ
ル
を
手
に
入
れ
、

危
う
い「
自
社
流
」か
ら
目
を
覚
ま
せ
！

ビ
ジ
ネ
ス
デ
ィ
ベ
ロ
ッ
プ

サ
ポ
ー
ト
代
表

大
軽 

俊
史 

氏

知
ら
な
い
と
ソ
ン
を
す
る
！

Ｐ
Ｌ
保
険
は「
商
談
」の
常
識

大軽 俊史氏
profile
マーケティング企業を経
て、株式会社日本総合研
究所で経営コンサルティ
ング活動に従事。その後、
独立。コンサルタント歴
20年、東京商工会議所
研修講師などを務め、セ
ミナー・講演日数は延べ
2000日以上。

■ 図表①東商の商談会エントリーシート（一部）

■ 図表②賠償責任が発生した訴訟例・事故例

（注）�保険金のお支払いの対象となる費用は、約款および特約に定めるものに限定されています。�
詳細は、パンフレット、約款等でご確認ください。

電気機械器具
エアコンのコイル製造時につい
た傷により出火。ビルの内装を焼
いた。

⇒損害額

270万円！

工事
施工した配水管設備の継手部の差
し込み不足により引渡後に漏水、
建物に水漏れ損害を与えた。

⇒損害額

500万円！

輸入品
輸入・販売した裁断機械が電気系
統の接触不良により誤作動し、作
業員が指を切断した。

⇒損害額

400万円！

食品
給食センターが調理・配達した弁
当が細菌に汚染されており、118
名が食中毒で治療を要した。

⇒損害額

270万円！

共済制度のお問い合わせは▶共済センター（TEL03-3283-7909）まで 研修講座のお問い合わせは▶研修センター（TEL03-3283-7650）まで
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その課題、東商という答えがあります

● あなたに合った商談会は……？

取引を拡大したい、人脈をつくりたい、自社のPRをしたい……。
そんなお悩みの解決に、東商の「商談会」「交流会」を、ぜひご活用ください。

業種や顧客タイプ別に年間10回程度開催。バイヤーと接点をもつチャンス！（p3参照）

● あなたに合った交流会は……？
目的別にさまざまな交流会を用意。人脈づくりや業務提携にご参加ください！（p5参照）

食品関連

雑貨・ファッション（BtoB、BtoBtoC）

旅行・観光関連

ものづくり（BtoB）

東京トラベル
マート

「東京の観光」をテー
マとして、旅行会社と
東京の観光コンテン
ツを有する観光関連
事業者との商談会。

ビジネスマッチング@FTJ
首都圏の百貨店、スーパー、卸売、ホテル等のバ
イヤーと、全国の食品製造事業者との商談会。

ザ・商談！し・ご・と発掘市
金属・機械加工、樹脂成形・加工等ものづくり
事業者を対象に、受発注者が一堂に会する相
互マッチング商談会。

個別商談会
「東商バイヤーズミーティング」

食品・雑貨製造卸等事業者を対象に、流通系
企業1社から食品・雑貨等カテゴリー別にバイ
ヤーを招き開催する商談会。

商談会・交流会（p2～5） ▶ビジネス交流センター TEL03-3283-7804
取引拡大（p2～3） ▶中小企業相談センター TEL03-3283-7700
研修講座（p6） ▶研修センター TEL03-3283-7650
共済制度（p7） ▶共済センター TEL03-3283-7909
その他のお問い合わせ ▶事業推進部 TEL03-3283-7766

（2018年8月現在）

各 種
お 問 い
合わせ先

幅広い業種の事業者と交流したい

● 全事業者向け

東商ビジネス交流プラザ
隔月開催。パートナー発掘にぜひ！

●  観光・健康等のビジネステーマに 
関心のある事業者向け

テーマ別ビジネス交流会
年10回程度開催。テーマに応じた交流が可能。

● 東商入会3年目までの事業者向け

東商B
ビ ズ
izレシピ

隔月開催。東商の事業紹介もあり、会議所の活用法が分か
らない場合はぜひご参加を！

● 士業向け

スペシャリスト交流会
年3回程度開催。クライアントからのさまざまなニーズに
迅速・的確に応えるためのパートナー発掘にご活用を！

● ビジネスに限らず幅広い交流を希望する事業者向け

東商メンバーズリンク
年2回開催。ビジネスから離れた話題で交流。
☆飲食付き

● 士業向け、士業との交流を希望する事業者向け

スペシャリスト＋
プラス

年2回程度開催。士業との連携に関心のある事業者はぜひ
ご参加を！

ビジネステーマに沿って事業者と交流したい

※この他にも東商の支部で実施している交流会がございます。


